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GOBIERNO DE MENDOZA
Direccion General de Escuelas

MENDOZA, 9 7 ABR 2018

RESOLUCION N°
1042

4

VISTO el EX-2018-00368804-GDEMZA-MESA#DGE
en el que se tramita la aprobacion de la Tecnicatura Superior en Comercio
Internacional y Aduana“; y

CONSIDERANDO:

Que la oferta educativa propuesta se desarrolla
respetando el marco establecido por la Ley de Educacién Nacional N° 26.206, la
Ley de Educacion Superior N° 24.521, la Ley de Educacion Técnico- Profesional
N° 26.058, la Ley de Educacion Provincial N° 6.970, la Resolucion N° 238-CFCyE-
05 que aprueba el Acuerdo Marco para la Educacion Superior No Universitaria
Serie A N° 23 | las Resoluciones N° 47-CFE-08, N° 209-CFE-13, N° 229-CFE-14 y
N° 295-CFE-16, que establecen los lineamientos para la organizacion institucional
y curricular de la Educacion Técnico Profesional, el Decreto N° 476/99 y el Anexo
Il de la Resolucion N° 177-CFE-12, que establece el marco de referencia para
procesos de homologacion de titulos de Nivel Superior- Sector Administracion-
Comercio Internacional;

Que la Educacion Superior tiene por finalidad
proporcionar formacién cientifica, profesional, humanistica y técnica en el mas alto
nivel y que atiende tanto a las expectativas y demandas de la poblacion como a
los requerimientos del sistema cultural y de la estructura productiva;

Que la Educacion Técnico Profesional es parte
integrante y sustantiva del Sistema Educativo Nacional y constituye una
herramienta estratégica para el desarrollo econémico, social, cultural y politico de
la Nacion, como asi lo es para la jurisdiccion provincial,

Que las propuestas de ofertas educativas de
Nivel Superior vinculadas a la formacion técnico-profesional procuran introducir a
los estudiantes en una trayectoria de profesionalizacion, garantizando su acceso a
una base de conocimientos, habilidades, destrezas, valores y actitudes profesio-
nales que le permitan el ingreso al mundo de los saberes y del trabajo dentro de
un campo profesional determinado;

Que las competencias profesionales permitiran
colaborar con la integracion y participacion de los distintos actores locales para el
desarrolio territorial a escala regional,

Que la titulacion que otorga una carrera de
Nivel Superior, debe responder a una demanda diferenciada de formacion de
recursos humanos calificados, en estrecha relacion con necesidades socio
productivas y culturales, que puedan insertarse eficientemente en el mundo del
trabajo;
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Que esta formacion se orienta a un nivel
profesional que le permite al egresado enfrentar problemas en una economia
globalizada y de integracion en grandes bloques regionales, que configuran una
realidad mas dinamica y compleja en el campo de los negocios. Su resolucion
implica analizar e interpretar el comportamiento de las variables relacionadas con
los mercados y la comercializacion internacional para poder adaptarse a los
cambiantes escenarios y desarrollar con idoneidad su rol profesional;

Que actualmente en el mercado laboral se
requiere titulacion superior y capacitacion como requisitos indispensables para la
insercion de agentes en el mundo del trabajo;

Que la solicitud se ajusta a la normativa
vigente de la Direccion General de Escuelas;

Por ello,

EL DIRECTOR GENERAL DE ESCUELAS
RESUELVE:

Articulo _1ro.- Apruébese la TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO
INTERNACIONAL y ADUANA, cuyo Plan de Estudios forma parte integrante como
Anexo de la presente resolucion.

Articulo 2do.- Autoricese a implementar el Plan de Estudios de la Carrera
Tecnicatura Superior en Comercio Internacional y Aduana, a partir del Ciclo
Lectivo 2018, a término por dos (2) cohortes, a los siguientes establecimientos
educativos:

Instituto de Educacion Superior N° 9-007 “Salvador Calafat”

Instituto Superior de Estudios Econdmicos de Cuyo N° 9-013 (ISTEEC)
- PT-091 “Humberto De Paolis”
- PT - 237 Fundacion Universitas
- PT - 252 Instituto Superior de Educacion Mendoza (ISEM)

Articulo 3ro.- Las Instituciones de Gestibn Privada, deberan contar,
previamente, con la autorizacion expresa para matricular por parte de la Direccion
de Educacion Privada.

Articulo 4to.- Tramitese, por intermedio de la Coordinacion General de
Educacion Superior, el reconocimiento de la Validez Nacional de la carrera
aprobada, conforme lo determinado por el Ministerio de Educacién de la Nacion.

Articulo 5to.- Establézcase que el dictado de la presente carrera, no requiere
erogacion presupuestaria por parte de la Direccion General de Escuelas para los

institutos de gestion privada.
W
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Articulo 6to.- Déjense sin efecto las siguientes Resoluciones:

= N°659-DGE-03
* N°1279-DGE-03
= N°236-DGE-04
= N°1212-DGE-10
* N°2698-DGE-15

Articulo 7mo.- Autoricese a las Instituciones de Nivel Superior que dictan la
Carrera, a otorgar Certificacion Intermedia: "Analista en Gestion de Aduana”, que
forma parte del Anexo que obra en la presente Resolucion.

Articulo 8vo.- Comuniquese a quienes corresponda e insértese en el Libro
de Resoluciones.

RS

IME CORREAS
DIRECTOR GZNIRAL DE ESCUELAS
DIRECCION GENERAL DE ESCUELAS

GOBIERNO DE MENDOZA
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ANEXO

ESPECIFICACION DE LA CARRERA

1. NOMBRE DE LA CARRERA: Tecnicatura Superior en Comercio Internacional y
Aduana

2. TITULO QUE OTORGA: Técnico Superior en Comercio Internacional y Aduana

3. FAMILIA PROFESIONAL: Administracion / Comercio Exterior.

- 4. CARGA HORARIA:

TOTAL DE HORAS CATEDRA DE LA TECNICATURA:  2.790 HS
TOTAL DE HORAS RELOJ DE LA TECNICATURA: 1.860 HS

V. J -‘I
t"' " 5. MODALIDAD: Presencial
| / g 6. FORMAT,O DE LA CARRERA: Disciplinar
'{v/‘”' 7. DURACION DE LA CARRERA: 3 Anos
8. CONDICIONES DE INGRESO:

a. Haber aprobado el Nivel Secundario.
b. Ser mayor de 25 anos segun lo establecido en el Art. 7° de la Ley de
Educacion Superior N° 24521 y cumplimentar lo establecido en la

normativa provincial vigente.

JUSTIFICACION DE LA PROPUESTA:

La importancia del buen desempeno de las relaciones internacionales en el
desarrollo politico, comercial, cultural entre los pueblos, es primordial para el logro
integral de las naciones.

No hay paises que puedan considerarse autosuficientes en si mismos y que no
necesiten del concurso y apoyo de los demas. Aun los estados con economias
mas ricas, necesitan de otros para suplir los recursos de los cuales carecen, por
medio de negociaciones y acuerdos mundiales.

Desde los comienzos, el comercio internacional sentd sus bases en las
condiciones climatologicas propias de cada pais, requiriendo intercambiar con
zonas donde se producen bienes necesarios para la supervivencia y desarrollo de
areas vitales entre diferentes regiones. El desarrollo del comercio internacional
hace que Ios paises prosperen, al aprovechar sus activos, humanos, industriales,
naturales y financieros que pueden emplear para producir bienes y servicios para
Sus mercados internos o para competir en el exterior.

El mundo se presenta en la actualidad como un escenario de economia
globalizada y de integracion en grandes bloques regionales, configurando una
realidad distinta, mucho mas dinamica y compleja en el campo de 10S negocios.
Esta realidad requiere de profesionales que sean capaces de analizar e interpretar
el comportamiento de Ias variables relacionadas con los mercados y la comerciali-
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zacion internacional para poder adaptarse a los cambiantes escenarios y
desarrollar con idoneidad su rol profesional.

Hoy asistimos a cambios en las economias regionales y nacionales y en
concordancia con ellos, surgen programas de integracion y no solamente de
intercambio. De aqui que la economia mundial plantea el estudio de los problemas
que surgen de las transacciones economicas internacionales, convirtiéndose asi
en el eje central de las relaciones entre las distintas naciones.

Comprender las ventajas comparativas, requiere de la especializacion en la
produccion, concentrandose en lo que pueden producir mejor, para despues poder
intercambiar estos productos. La economia es la base en la que se sustentan los
intercambios para que sean beneficiosos, permitiendo mayor movilidad de los
factores de produccién entre paises y el equilibrio entre la escasez y el exceso.

La Provincia de Mendoza posee una ventaja estratéegica en el comercio
internacional por su situacion geografica, dentro del Corredor Bioceanico Central.
Posee las condiciones adecuadas para la produccion, distribucion y comerciali-
zacion de mercaderias, asi como los flujos de informacion desde el punto de
origen hasta el punto de consumo, claves para abastecer en tiempo y forma, y con
el menor costo posible, a los compradores nacionales e internacionales, agregan-
do valor a los servicios locales, elevando sus estandares de competencia,
evolucionando dentro de la cadena de valor de la actividad logistica e
incrementando el flujo del comercio internacional.

La formacion del Técnico Superior en Comercio Internacional y Aduana en una
vision integral de las tendencias de los mercados internacionales, implica conocer
la dimension social de la actividad economica, las dinamicas de las relaciones
sociales y las distintas realidades culturales que configuran el consumo en las
sociedades y los estilos de vida propios de cada pais. EI mercado laboral
demanda profesionales polivalentes con orientacion a la comercializacion y con
capacidad para detectar oportunidades y generar estructuras comerciales. Estimar
el precio a partir de los costos de produccién, comercializacion, logistica y
financiacion. requiere de profesionales idoneos, que acompanen y promocionen
las operaciones de compra-venta internacional para la expansion de los mercados,
posibilitando en gran medida los desarrollos nacionales.

La Tecnicatura Superior en Comercio Internacional y Aduana se orienta a
fortalecer una nueva generacion de emprendedores, capaces de crear vy
desarrollar empresas que cuenten con un capital humano y financiero adecuado y
que operen en sectores de alto valor anadido, que utilicen adecuadamente las
nuevas tecnologias en sus procesos de negocio, con capacidad para innovar y
desarrollar ventajas competitivas sostenibles en el tiempo. El concepto de
“iniciativa emprendedora’, “espiritu emprendedor’ hacen referencia al desarrollo
de cualidades personales como creatividad, disposicion a la innovacion,
autoconfianza, motivacion de logro, liderazgo y resistencia al fracaso, entre otras.
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La formacién en Aduana preparara un profesional en Comercio Internacional
especializado en el area Aduanera, que jerarquiza el rol del despachante de
aduanas dejando de ser un simple auxiliar del comercio exterior, ya que no solo
debe conocer la clasificacidon arancelaria de la mercaderia, sino que desde un
punto de vista operativo y a la luz de la normativa aplicable a las operaciones que
va a llevar adelante, debe analizar segun sus particularidades, la documentacion
necesaria para poder oficializarla a través del sistema informatico especifico del
area. Dada la complejidad actual del comercio exterior, no solo debe conocer de
operatoria aduanera, sino también los aspectos bancarios, divisas, impositivos,
logistica, entre otras. Tiene en cuenta al cliente y sus necesidades y participa en la
planificacion, coordinacion, ejecucion y el control de todas las actividades directas
e indirectas que resulten necesarias para materializar la operacion de comercio
exterior, vinculadas tanto al sector privado como al sector publico.

Ofertas similares en el medio.
Se encuentran titulaciones similares en zona norte:

e Instituto de Educacion Superior N° 9-007 Dr. Salvador Calafat:
TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO INTERNACIONAL CON
ORIENTACION EN ADUANA y TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO

INTERNACIONAL - Resolucion N° 2698-DGE-15

e Instituto de Educacion Superior N° 9-013 ISTEEC: TECNICATURA
SUPERIOR EN COMERCIO INTERNACIONAL CON ORIENTACION EN ADUANA
y TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO INTERNACIONAL Y ADUANA

Resolucion N° 1212-DGE-10

e PT-091 - |Instituto de Educacion Superior “Humberto de Paolis”:
TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO EXTERIOR Y ADUANAS -
Resolucion N° 1279-DGE-03

e PT-237 Fundacion Universitas: TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO

INTERNACIONAL CON ORIENTACION EN ADUANA y TECNICATURA
SUPERIOR EN COMERCIO INTERNACIONAL - Resolucion N° 2698-DGE-15

e PT-249: TECNICATURA SUPERIOR EN COMERCIO REGIONAL E
INTERNACIONAL - Resoluciones N° 659-DGE-03 y N° 236-DGE-04.

e PT-252 Instituto Superior de Educacion Mendoza (ISEM): TECNICATURA
SUPERIOR EN COMERCIO EXTERIOR Y ADUANAS.

e Universidad del Aconcagua: TECNICATURA SUPERIOR EN ADUANAS Y
COMERCIO EXTERIOR.

Wi,



—_—
GOBIERNO DE MENDOZA
Direccion General de Escuelas 2 7 ABR 20]8
; RESOLUCION N 1 () 4 2
EX-2018-00368804-GDEMZA-MESA#DGE
o ANEXO

e Universidad de Congreso (UC): TECNICATURA UNIVERSITARIA EN
COMERCIO EXTERIOR.

« Universidad del Aconcagua (UDA): TECNICATURA EN REGIMEN ADUANERO.

AREAS SOCIO-OCUPACIONALES

El Tecnico Superior en Comercio Internacional y Aduana sera capaz de intervenir,
en el marco de la legislacién vigente, en los siguientes ambitos de actuacion:

1. La elaboracién y propuesta de estrategias de mejora en los aspectos
estructurales y funcionales de la organizacion para favorecer la ampliacion del
mercado internacional. Analizar la situacion de la organizacion frente a las
fuerzas estratégicas del mercado.

2. El relevamiento de informacién para insertar exitosamente a la organizacion
en el comercio internacional, observando los requerimientos técnicos, legales,
comerciales y culturales en funcion de la competitividad internacional.

3. La implementacion de estrategias de busqueda de oportunidades para la
promocion del negocio.

4. La realizacion de operaciones de compra-venta de productos y/ o servicios
a nivel internacional.

5. La estimacion de los precios de exportacion, a partir de los costos de
produccion/compra, incluyendo costos de comercializacion, logistica,
financiacion, cambiario, entre otros, asi como los beneficios fiscales que
influyan en la determinacion del precio final para transacciones internacionales.

6. La asistencia en la seleccion y definicion de la logistica adecuada al
producto/servicio y cliente tomando en cuenta los objetivos de la organizacion.

7. El cumplimiento de las normas de calidad y buenas practicas que rigen el
comercio internacional.

8. La programacion y ejecucion de tareas que vinculen a los sectores
privados, exportadores y/o importadores con la Administracion General de
Aduana.

9. La realizacion del analisis, clasificacion arancelaria y valoracion de la
mercaderia.

10. La ejecucion de la operatoria aduanera para la exportacion e importacion
de productos.

11. El asesoramiento en materia de normativa aduanera.
WA, .
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Una primera distincion es la que surge del tamano de la organizacion en la que el
técnico desarrolla sus actividades. En las Pymes, el técnico abarcara la totalidad
de las funciones que se escriben en el perfil profesional y, de existir un area
especifica ligada al comercio internacional, sera el coordinador del sector.

A medida que crece el tamano de la organizacién el técnico se ocupara de
actividades cada vez mas especificas desarrollando, en el transcurso del tiempo,
una especializacion en las mismas. Estas actividades se centraran principalmente
en lo relacionado con la ejecucion y control de las operaciones.

Es posible ver al Técnico Superior desarrollando su actividad profesional en
cuatro grandes grupos de organizaciones:

Las que comercializan a nivel internacional sus propios productos, servicios o
mercaderias producidas por terceros:

» Organizaciones comerciales

» Organizaciones industriales

» Qrganizaciones de servicios

» Organizaciones de produccion

En las primeras, ademas de las caracteristicas que asume su actividad en funcion
del tamano de la organizacion, se observa que la estructura relativa del area de
comercio internacional se reduce de las primeras a las ultimas y, con ello, las
funciones del Técnico.

Dentro de las organizaciones comerciales, cuando la actividad fundamental o
unica es el comercio internacional (importadoras/exportadoras), el area adquiere
su mayor importancia y es posible ver al tecnico como mando medio del sector.

En las que prestan servicios vinculados al comercio internacional o Entidades
Bancarias, independientemente del tamano de las mismas, el técnico forma parte
de equipos de trabajo actuando como mando medio. Estas pueden ser por
ejemplo:

+ Aseguradoras

+ Organizaciones de servicios logisticos

+ Organismos nacionales e internacionales

- Asesorias en Comercio Internacional

+ Auxiliares del Comercio Internacional

En las organizaciones de la produccion, el Técnico Superior en Comercio
Internacional y Aduana podra actuar en tareas de gestion y administracion en las
areas relacionadas al comercio exterior. Colaborar en la asistencia técnica en la
determinacion de objetivos, politicas y estrategias de comercializacion internacio-
nal, operatoria aduanera y planificacion integral de los negocios internacionales.

Finalmente, este técnico puede desarrollar su actividad profesional en el libre
ejercicio de su especialidad como consultor, asesor y comercializador, siendo

capaz de gestionar su propio negocio.
.
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ORGANIGRAMA

El organigrama de la empresa sera variable dependiendo de su estructura,
tamano, circunstancia y otros factores. A continuacion se presenta un modelo:

s SN PRESIDENTE
—+A !
A
N GERENTE
Al
M)
L A

JEFE DE COMERCIO

r'; ) EXTERIOR
I L. AR S S o 2 o P DEPARTAMENTCH
= DE SISTEMAS
v v Y L
| DEPARTAMENTG DE DEPARTAMENTO DE DEPARTAMENTO DEPARTAMENTO
o S
| EXPORTACIONES | L IMPORTACIONES DE LOGISTICA DE CONTABILIDAD
L-|  TRANSPORTE
AUXILIAR DE AUXILIAR DE FACTURACION
EXPORTACIONES IMPORTACIONES

- DESPACHO

El Técnico Superior en Comercio Internacional y Aduana, podra desempenarse en
todos los puestos dependientes del JEFE DE COMERCIO EXTERIOR, como Auxiliar
encargado de los departamentos indicados en el organigrama, como asi también
en todos los servicios relacionados con la actividad, tanto publicas como privadas.

PERFIL PROFESIONAL.:

Competencia General 1: Estudiar el mercado interno y externo y
proponer estrategias de busqueda de oportunidades

1.1. Conocer el mercado interno y externo considerando la legislacion
vigente en materia de comercio, las herramientas operativas y el

contexto socioeconomico internacional y nacional.

Criterios de realizacion b}
Se busca informacion través de di- versas
fuentes, considerando su confiabilidad.
Se establecen contactos en distintos organis-

' Actividades profesionales

e Analizar el entorno econémi- mos.
co local, regional, nacional e Se manejan herramientas informaticas y re-
internacional. des sociales.

Se selecciona la informacion proveniente de
organismos estatales y privados.
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Se interpreta la confiabilidad de los datos en
funcién de su utilidad.

Se aplican herramientas de analisis, conside-
rando la metodologia pertinente.

Se sistematiza la informacion obtenida.

Se elaboran conclusiones, en vistas a la

finalidad del analisis.

/ ¢ I|dentificar y evaluar las opor-
72> tunidades de cada tipo de | -
mercado.

Se busca informacién de distintos mercados
considerando la confiabilidad de las fuentes.
Se analizan variables exogenas identificando
oportunidades y amenazas.

Se clasifican los mercados y sus caracteris-
ticas.

Se seleccionan mercados potencialmente
exitosos para tener en cuenta. '
Se elaboran conclusiones.

Se informa para la toma de decisiones.

o Analizar la estructura de la
demanda y/o de la oferta.

Se interpretan las variables micro y macro-
economicas que afectan al comercio interna-
cional.

Se categoriza y proyecta la segmentacion
micro y macro.

e Informar sobre las actividades | -
y realizaciones de la compe-
tencia interna y externa.

Se busca informacién del mercado.

Se clasifica la informacion, considerando sus
competidores actuales y potenciales y su
importancia en el mercado.

1.2. Participar en el diseno
internacional

de estrategias orientadas al comercio

Actividades profesionales

Criterios de realizacion

- Se establece comunicacion permanen-
te con el cliente.

» Investigar el conjunto de atributos | - Se reconoce el producto en todas sus
del producto con las necesidades de versiones, identificando sus caracteris-
los clientes. ticas y ventajas competitivas.

- Se ofrece el producto considerando las
exigencias del cliente y del mercado
interno y externo.

rizando los posibles mercados.

* Buscar ventajas comparativas prio-

- Se reconocen los distintos tipos de
mercados, teniendo en cuenta la
informacion disponible.

- Se consideran los acuerdos con
distintos paises o blogues.

- Se evaluan ventajas comparativas en
las secuencias de la operatoria del
comercio internacional.
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[ - Se identifican las estrategias posibles
relacionandolas con distintos resulta-
e Analizar las estrategias y los niveles dos.
de segmentacion. - Se diferencian estrategias combinadas
y dinamicas.
- Se identifican niveles de segmentacion
en vistas a la intencionalidad de direc-
Canan I — cién del producto.
j/“ i o Determinar requerimientos endége- | - Se analizan en lo juridico y legal los or-
Q. genos y exogenos juridicos 'y ganismos intervinientes en la operato-
. "'" legales. ria de comercio internacional.
M A\
] - Se reconocen los distintos tipos de
2 mercados, teniendo en cuenta la infor-
. e Recabar informacion precisa y deta- macion disponible.
llada sobre potenciales clientes - Se clasifica la informacion obtenida.
(compradores- vendedores). - Se analiza la informacion obtenida.
- Se registra en un informe apuntando a
| 3 la toma de decisiones.
- Se establece comunicacion permanen-
e Estudiar el comportamiento de los te con el cliente.
clientes. - Se informa cualquier desviacion de los
acuerdos preestablecidos.
- Se reconoce el producto en todas sus
e Determinar la ventaja competitiva. versiones, identificando sus caracteris-
ticas y ventajas competitivas.

Competencia General 2: Organizar, programar, coordinar y controlar
_las operaciones de compra-venta Internacional

L T by L e

2.1. Organizar, programar y coordinar las operaciones

Actividades profesionales Criterios de realizacién

- Se organizan agendas de contacto con
clientes y proveedores internacionales,
adecuados a las estructuras de las
empresas.

- Se acompana en las negociaciones y
seguimiento del contacto.

- Se participa en rondas de negocios,

¢ |dentificar clientes y proveedores, misiones comerciales y eventos inter-
estableciendo comunicacion con los nacionales.
mismos. - Se efectua la gestion documental del

comercio internacional.

- Se maneja INCOTERM estableciendo
las condiciones de compra y venta
mas ventajosas.

- Se reconocen las mercaderias y su
estado, con el objeto de la exporta-
cion e importacion.




-) 1|‘
D\
U

GOBIERNO DE MENDOZA
Direccion General de Escuelas . [ ABR 2018

RESOLUCION N% 1042

EX-2018-00368804-GDEMZA-MESA#DGE
/i
ANEXO

- Se identifican los Contratos internacio-
nacionales, sus nuevas figuras, contra-
tos afines y posibles modificaciones
que puedan surgir en la normativa
vigente.

- Se elaboran tarifas (preparacion de

oferta internacional) adjuntando prefor-
ma.
Se identifican los distintos organismos
en los que debera tramitar documen-
tacion inherente al comercio internacio-
nal, considerando las exigencias de
cada uno.

o/ | - Se establecen acuerdos por correo

A X ~ ¢ Negociar aspectos de la operacion electrénico u otro medio de comunica-

de compraventa internacional deter- cion virtual o no.

minando las condiciones de la rela- - Se realizan entrevistas personales.

cién. - Se establece por escrito: contrato co-

mercial; aceptacion de la oferta.

- Se definen condiciones y requisitos de
negociacion.

- Se negocian precios y plazos de finan-
ciacion en funcion de las condiciones
mas ventajosas de venta, tanto para la
organizacion como para el cliente.

» Participar en la negociacion de las - Se consideran normas legales, politi-
operaciones de ventas a nivel cas internas y cultura organizacional.
internacional. - Se participa y brinda informacion a los

auxiliares del comercio exterior sobre

los productos a exportar y las caracte-
risticas del importador para agilizar la
elaboracion de la documentacion.

. | - Se establecen medios de cobro y pago

I internacional.

- Se aplican técnicas de negociacion
internacional.

2.2 Ejecutar las operaciones

Actividades profesionales Criterios de realizacion

- Se atiende a la legislacion vigente que
regula las operaciones comerciales,
nacionales e internacionales.

e Realizar consultas previas sobre - Se aplican las normativas inherentes a
aplicacion de regimenes aduaneros las barreras arancelarias y paraarence-
y sobre medidas no arancelarias asi larias de la operatoria internacional
como sobre la forma de cumplimen- - Se reconocen tratados y acuerdos in-

tarlas ternacionales.
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Se resuelven problemas relativos a las
distintas medidas restrictivas e inter-
vencionistas en la exportacion e impor-
tacion.

& 1 « Realizar gestiones bancarias relacio-
/_r nadas con el comercio internacional.
A

Se reconoce la operatoria bancaria in-
ternacional.

Se efectua control de retorno.

Se reconocen medios e instrumentos
de pago internacionales.

Se optimizan los costos bancarios en la

operatoria internacional.

e Elaborar el precontrato de compra-
venta internacional.

Se establecen condiciones basicas
para la elaboracion del contrato de
compraventa Internacional.

Se interpretan los contratos internacio-
nales.

Se elaboran contratos (INCOTERM),
siguiendo las pautas establecidas por
la normativa vigente.

o Elaborar la documentacién respalida-
toria de las operaciones de importa-
cion y exportacion.

Se analizan y formulan documentos
comerciales administrativos (proforma,
listado de contenido, certificado de ex
portacion, documentos de transporte,
aviso o expedicion, certificado de depo-
sito.).

Se utilizan documentos relativos a la
mercaderia, transporte, seguro y ban-
carios.

Se identifican procedimientos de trami-
tacion de la documentacion en los dis-
tintos organismos intervinientes del
comercio internacional.

2.3. Controlar las operaciones

Actividades profesionales

Criterios de realizacion

o Verificar el cumplimiento de los es-
tandares de calidad de la operacion.

Se aplican las normas vigentes en el
sector.

Se interpretan y aplican las normas de
calidad.

Se aplican normas internacionales.

Se analizan las condiciones de calidad
de las mercaderias para su exportacion
Se interpretan las exigencias interna-
cionales sobre implementacién de pro-
gramas de estandares de calidad para
el comercio internacional.
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Determinar y verificar las operacio-
nes de embalaje con recaudo de
remision.

Se diferencian productos a comercia-
lizar.

Se selecciona el material para el
embalaje.

Se adecua el embalaje al transporte,
considerando la legislacion de envase.
Se aplica la legislaciéon mercado meta,
medio ambiente, costo, calidad.

Se identifican los requerimientos del
packaging internacional.

Se optimiza el packaging a utilizar en el
mercado internacional segun itinerario
de ruta, tiempo de flete, modos de
transporte a utilizar, entre otros.

Se manejan procedimientos de envase,
embalaje, acondicionamiento conside-
rando los estandares de calidad vigen-
tes en el sector y las exigencias inter-
nacionales.

Seleccionar y gestionar la contrata-
cion del/de los medio/s de transporte
a utilizar

Se seleccionan los distintos modos de
transporte para las mercaderias sus-
ceptibles de exportacion e importacion.
Se define el contrato de transporte
segun los elementos intervinientes.

Se identifican obligaciones del compra-
dor y vendedor.

Se define el tipo de contrato de trans-
porte: terrestre/maritimo.

Se adecua el medio de transporte al
producto a comercializar y al lugar de
destino.

Seleccionar y gestionar la contrata-
cion del seguro.

Se identifican los seguros internacio-
nales mas convenientes segun riesgo.
Se efectua contratacion de poliza.

Se identifican las caracteristicas del
contrato.

Se diferencian los tipos de polizas, ries-
gos cubiertos y riesgos que no estan
cubiertos.

Establecer canales de comunicacion
directa con auxiliares del comercio
internacional.

Se establecen y mantienen los vinculos
necesarios para el seguimiento de toda
la operatoria internacional.

Se utilizan todos los medios de comuni-
cacion disponibles

Se mantienen los aspectos formales de
comunicacion.

Verificar el cumplimiento de la legis-
lacion aduanera.

Se reconoce y aplica la legislacion
aduanera.

Se controla la documentacion feha-
ciente.
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- Se manejan los distintos canales de
comercializacién segun los mercados,
velando por su optimizacion.

- Se confeccionan diagramas de funcio-
namiento en los canales de distribu-

= Analizar el correcto funcionamiento cion.
del canal de distribucion. - Se identifica la estructura de canal: di-
recto, indirecto, mixto, etc.

- Se establece el procedimiento de se-

guimiento y control, informando las po-
sibles desviaciones

- Se elabora informe con los distintos
e FElaborar informes técnicos. estados de situacion de toda la
operatoria de comercio internacional
- Se producen informes para la toma de
decisiones.

iEompetechi;GeneraI: 3 Analizar y calcular ib?ﬁ?ecﬁos de importécién y
exportacion en términos de estimulos y lineas de financiamiento,
considerando la legislacion aduanera vigente.

Actividades profesionales Criterios de realizacién
- Se determinan costos de comerciali-
o Calcular los costos relacionados con zacion internacional.
la operatoria de compraventa inter- | - Se identifican los elementos compo-
nacional. ponentes de cada uno de los costos.

- Se decide en base al calculo de costos
efectuado con anterioridad.

- Se investigan las posibilidades de
financiamiento para las operaciones
comerciales.

o |dentificar lineas de financiacion pre | - Se identifican los organismos y progra-
y post operacion. mas que otorgan financiamiento, inves-
tigando las exigencias para el solicitan-

te.

- Se seleccionan lineas de financiamien-
to adecuadas a la operacion a realizar.

- Se identifican regimenes fiscales de

o Determinar los regimenes de esti- las partes intervinientes en la relacion
mulos fiscales y promocionales comercial.
aplicables. - Se aplican regimenes a casos particu-
lares

COMPONENTES CURRICULARES.

1. Organizacion curricular por campos de formacion
.. .
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Espacios Curriculares
Campos de Formacion 1 Régimen T
Nombre %e Carga
horaria anual
cursado

Emprendedorismo Semestral 45

Comunicacién, Comprension y
General: Produccién de Texto Semgsiral 48

Carga horaria total: 11,83% ;
e : inglés | Anual 120
informatica Anual 120
Total horas catedra 330 hs
Analisis Cuantitativo Anual 120
Microeconomia Semestral 90
i Biadeaisid, Macroeconomia Semestral 90
Carga horaria total: 23,12% )

4 ° |inglés I Anual 150
Adm|n|stracnqn y AContabllldad . 75
de las Organizaciones
Portugués Anual 120

Total horas catedra 645 hs.
Derecho Civil y Comercial Anual 90
Introducplon al Comercio P 75
Internacional
Estructura Econémica Mundial Semestral 75
Procesos ‘d’e Imegr?cpn y T —— 60
Cooperacion Econémica ]
ok Comercializacion Internacional Semestral 75
Especifico:
Carga horaria total: 43,55% lisi
! g o | Analisis de Costos y AT 60
Presupuestos
Logistica del Transporte Semestral 60
tnglés Il Anual 150
Envases y Embalajes Semestral 60
Negociacion Semestral 60

...
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Exportacion Semestral ™
Importacion Semestral »
Régimen Econdmico Financiero Semestral o
{/ ' Clasificacion Arancelaria Semestral i
— Valoracién Aduanera Semestral -
| 90
| Régimen Aduanero Anual
g m
74 Total horas catedra 1.215 hs.
v = Practica Profesionalizante | Anual L
Practica Profesionalizante Practica Profesionalizante | Anual 0
Carga horaria total: 21,50% 540
Practica Profesionalizante I Anual
Total horas catedra 600 hs.
[ 31 . LAY Total horas de la carrera 1 )
| TOTAL HORAS CATEDRA R AR R oS S R S S SSRGS Bo e R g 2.790
TOTAL HORAS RELOJ g 3 ! Gebuversessn 12860
2. Organizacion Curricular para Certificacion Intermedia
Certificacion 1: Analista en Gestion Aduanera
[ R AR -
Designacion de . : Afo de Carga
Certificacion Intermedia Espasias Acseditadas Cursado Horaria
' Inglés | Primero 120 hs.
| Inglés I Segundo 150 hs.
' Informatica Primero 120 hs.
Valoracion Aduanera Segundo 75 hs.
‘ Analista en Gestion Clasificacion Arancelaria Segundo 75 hs.
Aduanera Importacion Segundo 75 hs.
' Exportacion Segundo 75 hs.
‘ Régimen Aduanero Segundo 90 hs.
. Practica Profesionalizante | Primero 120hs.
‘ Practica Profesionalizante || Segundo 240hs.
I___ ——
| Carga Horaria Total 1.140 hs.
catedra

| (suma de todas las horas de las materias acreditadas)

3. Distribucion y Organizacion Espacios Curriculares.

18, . .
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PRIMER ANO
PRIMER CUATRIMESTRE SEGUNDO CUATRIMESTRE
0
o 4 g o 8 2
< = © - - ©
A : © 3 ' . ol =
S8 Eatpia Espacio Curricular E &8 c Espacio Curricular E |28 Z
A S £ < S g| <
C.,/' uw ) & w ) @
»\() o I w =T
7] A [
L"{.J_; 1. Inglés | T 4 1.inglés | T @ | e
;\__/ { 2. Informatica L 4 2. Informatica L 4 120
3. Analisis Cuantitativo M 4 3. Analisis Cuantitativo M 4 120
4. Comunicacion,
Comprension y M 8] 45
Produccion de Textos
5 Wiessanomie M 6 90 7. Macroeconomia M 6 90
6. Introduc'cion al : M 5 75 8. Estruc?tura Econdémica M 5 75
Comercio Internacional Mundial
9. Practica Profesionalizan- 9. Practica Profesionalizan-
4 4 120
te | te |
TOTAL DE HORAS CATEDRA DE PRIMER ANO 855
TOTAL DE HORAS RELOJ DE PRIMER ANO 570

SEGUNDO ANO

PRIMER CUATRIMESTRE SEGUNDO CUATRIMESTRE
o o
o o 2 o o @
1 = © - = «
L b © = E ; ’ < =
Espacio Curricular £ £ = = Espacio Curricular = % & =
- L4 = L~ ¢
2 3 Q g
w| £ ol £
10. Régimen Aduanero M 8 10. Régimen Aduanero M 3 90
11.Inglés Il il 5 11. Inglés Il i 5 150
12. Derecho Civil
. .0 o A 3 12. Derecho Civil y Comercial | A 3 90
Comercial
d P 16. Procesos de Integracion
13. R B
. PR M 4 60 y Cooperacién M 4 60
Financiero L
Econémica
14. Importacion M 3 75 17. Exportacion M 5 75
15. Valoracién Aduanera M 5 75 18. Clasificacion Arancelaria M 5 75

..
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19. Practica Profesionalizante 8 19. Préctiga 4 8 240
Il Profesionalizante |l
TOTAL DE HORAS CATEDRA DE SEGUNDO ANO 990
TOTAL DE HORAS RELOJ DE SEGUNDO ANO 660
TERCER ANO
PRIMER CUATRIMESTRE SEGUNDO CUATRIMESTRE
[
o | 8 8 o g| 2
- E 3] - T‘j ©
®© s «© 3
Espacio Curricular £ £ £ e Espacio Curricular E £ - =
St Ciy 2
- w| £ w| £
20. Portugues i 4 20. Portugués T 4 120
21. Inglés HlI 1 5 21. Inglés Il T 5 150
5. Comerci‘alizaci()n M 5 75 25. Negociacion M 4 60
internacional
23. Logistica del Transporte M 4 60 26. Envase y Embalaje M 4 60
27. Administracién y
Contabilidad de las M 5 75
Organizaciones
24. Analisiside Cagies y M 4 60 28 Emprendedorismo M 8 45
Presupuesto
29. Practica 29. Practica
Profesionalizante il 8 Profesionalizante Il 8 .
TOTAL DE HORAS CATEDRA DE TERCER ANO 945
TOTAL DE HORAS RELOJ DE TERCER ANO 630
TOTAL DE HORAS CATEDRA DE LA TECNICATURA 2.790
TOTAL DE HORAS RELOJ DE LA TECNICATURA 1.860

4. Descriptores por Espacios Curriculares.

' 1-Inglés |

Estudio semantico-morfolégico-sintactico de las palabras. Palabras conceptuales
y estructurales. Palabras simples, derivadas y compuestas. Frase nominal. Frase

...
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verbal. Tiempos verbales. Sustantivos. Adjetivos. El Adverbio. Posicion en la
oracion. Técnicas basicas de traduccion. Empleo del diccionario Bilingue.
Verbos: Pretérito indefinido. Verbos regulares e irregulares. Participios pasados.
Pronombres Posesivos. Orden de las palabras en la oracion. Futuro indefinido y
futuro inmediato. Gerundios e infinitivos. Construcciones impersonales. Verbos
modales Integracién de tiempos verbales

2- Informatica (il il ]

Caracteristicas generales de las aplicaciones bajo entorno Windows (u otro).
Manejo de utilitarios incluidos en Windows. Procesador de textos del paquete
Office. Planilla de calculo del paquete de Office. Funciones de base de datos de
las planillas de electronicas. Redes sociales. Tipos de redes. E-comerce.
Conceptos basicos sobre Internet. Servicios. Caracteristicas y uso de
navegadores.

R W

3- Analisis Cuantitativo

Aproximacion decimal, calculo aproximado, técnicas de redondeo y truncamiento,
error absoluto y relativo. Vectores y matrices, operaciones matriciales,
transposicion de matrices, conceptos de maximo y minimo. Determinantes y
resolucion de sistemas de ecuaciones lineales. Inecuaciones.

Funciones: operaciones con funciones elementales, funciones polinomicas
(operaciones con polinomios, raices), valor absoluto, potencial, exponencial,
logaritmica y trigonomeétricas.

Probabilidades en espacios discretos: experimentos aleatorios, espacios
muestrales, sucesos, probabilidad condicional e independencia. Variables
aleatorias, distribuciones de probabilidad, esperanza matematica, varianza, ley de
los grandes numeros.

Datos estadisticos: recoleccion, clasificacion, analisis e interpretacion, frecuencia,
medidas de posicion y dispersion.

| 4 - Comunicacion, Comprension y Produccion de Textos

M) o 1

Introduccion a la comunicacion: Comunicacion humana — Elementos extralinglis-
ticos de la Comunicacion: Comunicar e Informar. Competencias comunicativas.
Niveles de Comunicacion. Comunicacion Social. Teorias y perspectivas de
abordaje de la comunicacion. Medios masivos de comunicaciéon. Comprension y
Produccion de textos. La comprension y produccion como procesos complejos.
Comprension oral y escrita: Activacion de conocimientos previos. Formulacion de
hipotesis. Determinacion super estructural. Produccién oral: Produccion escrita:
generacion. Planificacion. Traduccidn. Relectura. Reescritura. Escritura y oralidad.
Adecuacion. Los actos de habla. La comunicacion linguistica: La cortesia verbal.
Desde la psicolinguistica: estrategias super estructurales. Macro estructurales y
micro estructurales involucradas en la comprension y en la produccion. Desde el
analisis del discurso: el texto como unidad semantica. Macro reglas textuales.

. ..
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Mecanismos cohesivos. Conectividad logico semantica. Estrategias discursivas
(acercamiento/alejamiento del yo y del tu; anclaje espacio/temporal, evaluacion).
Textos Escritos.

5- Microeconomia

Los problemas economicos de toda sociedad, las fronteras de posibilidad de
produccion, los modelos, las teorias, funcionamiento de los mercados, tipos de
mercados, la demanda, los cambios, la oferta, sus cambios, el equilibrio en el
mercado, cambios conjuntos de oferta y demanda, precios maximos, precios
minimos, la elasticidad, factores que condicionan, calculo del coeficiente,
elasticidad de demanda, comportamiento del consumidor, curvas de indiferencia,
la funcion, la produccion, la funcion de produccién en el corto plazo, la ley de
rendimiento decreciente, la produccion y el largo plazo. Costo de produccion, fijos,
variables, totales, marginales, medios, costos de corto plazo y largo plazo, com-
petencia perfecta, elementos condicionantes, caracteristicas de los mercados
competitivos, maximizacion de beneficios. Monopolio, caracteristicas generales,
causas de su aparicion, maximizacion de los beneficios del monopolio, costo
social del monopolio, regulacion del monopolio por el estado, oligopolio,
funcionamiento, acuerdo de cartel o colusorio, guerra de precios, posibles
estrategias.

| 6- Introduccion al Comercio Internacional

Historia de la localia: La produccién y exportacion en Cuyo. Origen, desarrollo,
proyeccion internacional e impacto en la economia y el comercio exterior regional.
El ferrocarril y su aporte al crecimiento de las economias regionales.

Aspectos generales del comercio exterior. Estructura organizacional. Canales de
compra, canales de venta. Documentos usuales en el comercio internacional,
exportacion, normativa. Direccion General de Aduana. Estimulos a las exportacio-
nes. Mecanismos de pago al exterior. Relacion con bancos para efectuar cobros
y/o pagos con conocimiento del mercado cambiario. INCOTERMS. Secuencia
operativa de una exportacion. Canales de ventas al exterior. Division exportacion
de la empresa.

4 (4

Magnitudes y variables macroecondémicas. La contabilidad nacional. Distribucion
de la renta. Demanda y oferta. Ciclos economicos. La intervencion del Estado en
la economia. Politica fiscal. Presupuesto. Déficit. Politicas sectoriales. Efectos de
la intervencién del estado. Indicadores de evolucion del comercio internacional.

La financiacion de la economia: el dinero y los bancos. Inflacion, poblacion y
desempleo. El sistema monetario y financiero internacional. Areas monetarias.
Mercado global de capitales. El sector externo. Balance comercial y de pagos.
Mercado de cambio. Operaciones. Tipos de cambio (fijos, flexibles). El caso de los
paises en vias de desarrollo (relacion desigual en las condiciones de los términos
del intercambio). El caso argentino.

| 7- Macroeconomia

. ..
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8- Estructura Econémica Mundial

La base del comercio internacional y sus beneficios. La economia feudal,
mercantilismo, teorias clasicas del comercio internacional. La economia en la
epoca colonial. Las primeras formas del capitalismo en el continente.

El predominio de un nuevo grupo socio-economico: los criollos. Las transforma-
ciones econdémicas de Mendoza durante la gobernaciéon de San Martin. La
integracion de la economia mendocina al proyecto economico nacional. La
balanza de pagos, su estructura, equilibrio de la balanza, la reserva. Los mercados
cambiarios, funciones, ventajas, restricciones al Comrcio Internacional, aranceles,
controles de cambios, sus efectos, pro y contras. Organismos internacionales,
FMI, BM, GATT, OMC. Teoria del Comercio Internacional en los paises en
desarrollo, instrumentos de regulacion para arancelarios, el orden econdmico
internacional, liquidez internacional, mercado internacional de capitales, mercados
de productos basicos y manufacturas. La cultura mundializada. La incidencia del
proceso socio-economico y cultural en la conformacion de la economia. El estado
post-social. Globalizacion: nuevos escenarios del Estado - Nacion y la formacion
del ciudadano al mercado como productor del consumidor.

|9 - Practica Profesionalizante |

En la formacién del Técnico Superior en Comercio Internacional y Aduanas las
Practicas Profesionalizantes propiciaran el acercamiento al mundo del trabajo.
Durante el cursado se desarrollara en relacion a los espacios curriculares
especificos de la formacion.

Los estudiantes podran asistir a trabajos de campo a través de practicas en
terreno, en las cuales se espera que desarrollen habilidades de observacion,
analisis e intercambio con informantes clave utilizando diversas técnicas de
recoleccion de datos.

LLa Practica Profesionalizante de Primer Ano se relaciona especificamente con los
espacios curricutares: Microeconomia; Macroeconomia; Introduccion al comercio
Internacional; Estructura econémica mundial; pero transversalmente con todos los
espacios curriculares de ese ano.

Durante el cursado, se propone el analisis de la realidad laboral del Técnico
Superior en Comercio Internacional y Aduana, por medio de la participacion en
practicas pre-profesionalizantes. Los estudiantes seran evaluados a traves de
aquellas producciones que la institucion considere pertinentes en relacion a
brindar las oportunidades para la adquisicion y recreacion de las capacidades
profesionales en situaciones reales de trabajo, que impliquen la participacion
activa en el desarrolio de todas y cada una de las etapas de los procesos
productivos claves involucrados en el perfil profesional.

Estas practicas se desarrollaran en un orden de complejidad y gradualidad
creciente y en relacion con los espacios curriculares antedichos, teniendo en
cuenta como minimo, la adquisicion de las siguientes capacidades:

.
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» Observacion de variables economicas relacionadas con el comercio interna-
cional.

» Observacion del proceso productivo en empresas relacionadas al comercio
L internacional y organismos gubernamentales asociados al comercio interna-
, Sir;-%é:aig:m‘ cional.

Ty » Reconocimiento del PBI- Precios- estructuras productivas, sistemas econo-
v il micos, factores productivos.
b ind Reconocimiento del sistema monetario financiero.

Determinacion de variables macroeconomicas.

Comprension de la balanza comercial y de pagos.
Interpretacion del mercado de cambio.
Observacion del impacto macroeconomico en la empresa.

1
/Ly [
If ¢/ ’
7
' s

A\
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=

10- Régimen Aduanero

s/

Clausulas constitucionales. Ambito espacial. Atribuciones de control: sujetos del
comercio internacional. Mercaderias: recepcion, arribo, destinaciones de
importacion y exportacion. Réegimen de garantias. Estimulos a las exportaciones.
Derechos de importacion y exportacion. Despacho de oficio. Prohibiciones.
Regimenes especiales. Deudores y demas responsables de obligaciones tributa-
rias. Disposiciones penales: contrabando. Infracciones. Procedimientos adminis-
trativos.

]

11-Inglés |l

S s Lo U

Avisos laborales. Entrevista de trabajo, habilidades e intereses. Cualidades
personales. Solicitud de empieo. Carta de acompanamiento. Aviso publicitario.
Ocupaciones de una compania. Estructura. Ubicaciones. Personal de soporte.
Direcciones de una compania. Ofrecimientos amables y pedidos. Bienvenida a
visitantes en una compania. Tomar y dejar mensajes. Trato con interlocutores.
Excusas. Correspondencia. Citas. Disculpas. Aldfonos. Gramatica: adjetivos
calificativos. Adverbios de frecuencia.

' 12- Derecho Civil y Comercial i 1 —\

Personas Juridicas: Concepto. Atributos. Clasificacion. EI Comerciante. Definicion
legal. Derechos y obligaciones. Hechos y actos juridicos: concepto. Clases.
Elementos. Prueba. Vicios. Nulidad. Modalidades. Los actos de comercio.
Obligaciones. Fuentes. Clasificacion. Efectos. Extincion. Contratos. Concepto.
Elementos. Consentimiento. Clasificacion. Efectos. Tratamiento de los contratos
de uso frecuente (Compra venta civil y comercial - Locacion). Tratamiento de
contratos modernos: leasing - franquicia - tiempo compartido, turismo. El
patrimonio: definicion y composicion. Cosas y bienes. Derechos reales: concepto.
Enumeracion. Clasificacion. Posesion. Tenencia. Dominio. Derechos reales sobre
cosas propias, ajenas y garantia. Publicidad de los derechos reales. Sociedades
comerciales y otras formas de asociacion: marco normativo. Las pequenas vy

medianas empresas: marco normativo. Nociones de Derecho Publico y Privado
..
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Internacional. Contratos de uso frecuente en el comercio internacional. Derecho
del Comercio Internacional y Derecho Internacional Econémico.
Fendmenos condicionantes del derecho del comercio internacional actual.

' 13- Régimen Econémico Financiero

Banco Central de la Republica Argentina: funcion economica. Mantenimiento de la
g L reserva, emision de moneda, regulacion del crédito y la moneda, redescuento,
efectivo minimo, operaciones de mercado. Funcion juridica, agente financiero del
estado, control de cambios, convenio de pagos, credito reciproco.
Medios de Pago. Documentacion Financiera y Comercial. Su necesidad vy
utilizacion. Analisis comercial de los Medios de Pago Regimen del Convenio de
Pagos y Créditos reciprocos. Mercado de Cambio en la Republica Argentina.

e 14- Importacion |

Ley N° 22.415. Decreto N° 1001/82 y modificatorios. Régimen de Origen. Arribo
de la mercaderia. Documentacion a presentar. Manifiesto general de la carga.
Descarga. Depdsito provisorio de importacion. Destinaciones de importacion.
Destinacion definitiva de importacién para consumo. Destinacion suspensiva de
importacion temporaria. Destinacién suspensiva de deposito de almacenamiento.
Destinacion suspensiva de transita de importacion. Manifiesto Internacional de
Carga. Declaracion Transito Aduanero MICDTA.

Regimenes Preferenciales. S.I.M. Formulario Unico para documentar OM-1993.
Régimen de Equipaje. Régimen de Envios Postales de Importacion. Régimen de
muestras de importacion. Régimen de Reimportacion de Mercaderia Exportada
para Consumo. Despacho de oficio. Régimen de Garantia. Prohibiciones a la
importacion y exportacion. Reciprocidad de tratamiento. Retorsion.

' 15- Valoracion Aduanera % : |

Normas de valoracion. Acuerdo relativo a la aplicacion del Art. VII GATT. Ley
23.311. Ajustes determinados por el Art. 8. Estudio de casos. Rechazo del valor;
Valor de mercaderias idénticas y similares. Definicion. Forma de determinar el
valor. Métodos deductivos. Precio unitario de venta en el Pais de importacion.
Momento de la venta. Deducciones del precio. Mercaderia que han sufrido
transformacion después de su importacion. Método super deductivo. Aspectos
béasicos de la exportacion. Aplicacion de la legislacion especifica para valorar las
mercaderias. Nocién del valor imponible. Método para su obtencion. Cantidad a
valorar. Condiciones de pago. Nivel comercial. Estudio de casos. Precio oficial
FOB. Valor FOB minimo. Arribo a la base de imposicion y estimulos a exportacion
a partir del precio Oficial FOB.

| 1-6--'I5_roceso_s de Integracion y Cooperacion Econémica _ J

Indicadores de evolucion del comercio mundial a través de la historia (dimensiones
L
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potencias hegemonicas, modalidades). Instrumentos de politicas comerciales
aplicadas por los bloques en el comercio (barreras proteccionistas, preferencias
regionales, areas de libre comercio).

Analisis estructural de la Argentina con vistas a mayor competitividad (valor
agregado de calidad). Tendencias y perspectivas a futuro. Alternativas.
Organizacién del espacio mundial. Bloques econdémicos regionales. Circulacion en
el mundo globalizado. Condiciones de trabajo y desarrollo innovacion tecnolégica
y desarrollo.

Estados-regiones: dinamica de las interrelaciones. Consecuencias y efectos socio-
politicos y economicos. Contexto politico, economico y juridico del comercio
internacional. Tratados comerciales. Convenios de reciprocidad. Sistema
generalizado de preferencias.

| 17- Exportacion

Ley N°22.415. Decreto Reglamentario N° 1001/82. Destinaciones de exportacion.

Formulario Unico para documentar. Destinacion Definitiva de Exportacion para
Consumo. Destinacion Suspensiva de Exportacion Temporaria. Destinacion
Suspensiva de Transito de Exportacion. Destinacion Suspensiva de Removido.
Deposito Provisorio de Exportacion.

Regimen de contenedores. Régimen de Equipaje. Régimen de envios postales.
Régimen de muestras. Normas relacionadas con el transporte internacional de
cargas por carretera MIC/DTA. Estimulos a la exportacion. Draw Back. Reintegros
y Reembolsos. Régimen de la Ley N° 19.640. Exportaciones al Area Franca y al
Area Aduanera Especial desde el Territorio Nacional Continental. ZONA FRANCA.
Egreso de mercaderias de la Zona Franca.

_[_1'5- Clasificacion Arancelaria =110 ———‘

Nomenclatura e instrumento tarifario regional. Individualizacion y clasificacion de
mercaderias. Sistema Armonizado de Designacion de Mercaderias (S.A.).
Ratificacion Argentina del Convenio del Sistema Armonizado. Reglas Generales
Interpretativas. Nomenclatura para la ALADI. Nomenclatura Comun MERCOSUR.
Arancel Externo Comun, derechos y reintegros extrazona e intrazona. Arancel
Integrado Aduanero (Sistema Informatico Maria). Posicion SIM. Procedimiento
sistematico clasificatorio.

| 19- Practica Profesionalizante Il

En la formaciéon del Técnico Superior en Comercio Internacional y Aduanas las
practicas profesionalizantes propiciaran el acercamiento al mundo del trabajo.
Durante el cursado se desarrollara en relacion a los espacios curriculares especifi-
cos de la formacién. Los estudiantes podran asistir a trabajos de campo a través
de practicas en terreno, en las cuales se espera que desarrolien habilidades de
observacién, analisis e intercambio con informantes clave utilizando diversas
técnicas de recoleccion de datos.

W i
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La Practica Profesionalizante de segundo ano se relaciona especificamente con
los espacios curriculares: Régimen Economico Financiero; Importacion; Exporta-
cion; Valoracion Aduanera; Clasificacion Arancelaria, pero transversalmente con
todos los espacios curriculares de este ano.

Durante el cursado se propone el analisis de la realidad laboral del Técnico
Superior en Comercio Internacional y Aduanas, por medio de la participacion en
practicas pre-profesionalizantes. Los estudiantes seran evaluados a traves de
aquellas producciones que la institucion considere pertinentes en relacion a
brindar las oportunidades para la adquisicion y recreacion de las capacidades
profesionales en situaciones reales de trabajo que impliquen la participacion activa
en el desarrollo de todas y cada una de las etapas de I0s procesos productivos
claves involucrados en el perfil profesional 2.

Estas practicas se desarrollaran en un orden de complejidad y gradualidad
creciente y en relacion con los Espacios Curriculares antedichos, teniendo en
cuenta la adquisicion como minimo, de Ias siguientes capacidades:

» Analisis de casos de la realidad que comprenden operaciones de
exportacion e importacion.

Resolucion de problemas que simulan operaciones de importacion y
exportacion.

|dentificacion de técnicas de negociacion a partir del analisis de casos.
Identificacion de elementos legales del comercio internacional.

Elaboracion de contratos de compra venta de comercio internacional.
Observacion directa de hechos, fendmenos y situaciones del comercio
internacional, como punto de partida para la elaboracion de hipétesis.
Reconocimiento de normas legales que regulan los mercados internacio-
nales.

» Estrategias de elaboracion de micro emprendimientos.

|

VY VYV

Y

| 20- Portugues

Primeros contactos, nombres, nacionalidad, direccion, profesion, actividades de
diversion, horarios y numeros. Saludar, pedir y dar informaciones personales,
deletrear, despedirse, comunicarse con cortesia. Presentaciones, preguntar la
hora, pedir y agradecer. En el restaurante, proponer, invitar. Invitaciones
protocolares e informales, alimentacion. Hotel. Expresar deseos, preferencias,
dudas y problemas con servicios, precios y calidades. Confirmar vy negar algo,
reclamar, hablar por teléefono. Definir e identificar, expresar conformidad,
disconformidad. Comparar y localizar.

(21-Inglés Il

Gramatica: tiempos verbales: presente simple, pasado simple: verbos regulares e
irregulares. Participios pasados. Presente perfecto. Futuro indefinido y futuro
inmediato. Voz pasiva: presente, pasado. Adjetivos: grado comparativo y

superlativo. Oraciones relativas.
s
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Hablar de experiencias, hablar de hechos que comenzaron en el pasado y
continuan en la actualidad. Comprender avisos laborales. Escuchar una entrevista
de trabajo. Describir habilidades o intereses. Describir cualidades personales.
Completar una solicitud de empleo. Escribir una carta de acompanamiento.
Formular preguntas amables. Participar en una entrevista laboral. Vocabulario:
adjetivos para describir empleos, habilidades, cualidades personales. Adjetivos en
avisos publicitarios. Recibir y dejar mensajes telefonicos. Tratar con interlocutores
dar excusas. Ocuparse de la correspondencia. Pedir disculpas.

Actividades orales y escritas para estructurar la presentacion de un producto.
Lenguaje para manejar los distintos momentos de una presentacién. Lenguaje
para describir los procesos de elaboracion y comercializacion de un producto.

22- Comercializacion Internacional \

Estructura organizacional empresarial para el comercio exterior: interna (division,
departamento, gerencia, etc.), externa (consorcios, trading).

Marketing internacional. EI Programa Comercial: Planificacion, Organizacion y
Control de la Estrategia de Marketing, Plip. Planeamiento de la investigacion.
Investigacion y toma de decisiones. Toma de decisiones en condiciones de
certidumbre: recoleccion de datos, fuentes de informacién indirecta, medicion,
analisis e interpretacion de datos. Toma de decisiones en condiciones de
incertidumbre: probabilidad de un suceso, probabilidad bayesiana, intuicion,
pruebas de hipotesis sobre experimentacién, resultados de la investigacion,
aplicaciones, presentacion y ética, modelos para sistematizar. Organizacion y
funcionamiento del area de comercio exterior.

Toma de decisiones en condiciones de certidumbre: recoleccion de datos, fuentes
de informacion indirectas, medicion, analisis e interpretacion de datos.

Toma de decisiones en condiciones de incertidumbre: probabilidad de un suceso,
probabilidad bayesiana, intuicion, pruebas de hipodtesis sobre experimentacion,
resultados de la investigacion, aplicaciones, presentacion y ética, modelos para
sistematizar.

\ 237_Eogistica del Transporte ) {e |

Informacién y toma de decisiones sobre: Sistema de transporte, almacenamiento,
seguros. Cédigo aduanero. Permisos de embarque. Envases y embalajes.

Modos de transporte: maritimo, aéreo y terrestre. Transporte multimodal.
Documentacion referida al transporte. Convenio de Transporte Internacional por
Carretera entre Argentina, Brasil, Boli- via, Chile, Paraguay vy Uruguay.
Manifiesto de Carga unico. Estrategias de logistica. Zonas francas. Seguros de
transporte. Contrato de seguro. Clausulas de seguro. Coberturas y polizas.
Contenedores: Maritimos y Aéreos.

| 24- Analisis d_e_ Costos y Presupuesto_ = o e R T __—]

Los costos. Distintos tipos. Costos de exportacion. Aplicaciones. Proceso de calcu-

His.
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lo;precio de exportacion. Precio final de exportacion. Procesos de célculo. Costos
de importacién. Costos hundidos. Apalancamiento operativo: aumento de ventas y
aumento de beneficios.

El producto: condiciones de venta. Transporte y otros servicios. Costos y gastos
que lo componen. Esquema de la cuenta de resultado para la toma de decisiones.
Conceptos que integran. Costo de produccion. Costos de pre-exportacion.
Estrategia del precio. Precio de exportacion. Analisis del precio mas conveniente.
Elaboracion del presupuesto. Control de presupuesto. Dumping compensatorio.
Monopolio, Oligopolio. Subsidio, Utilidades. Planilla de calculo de exportacion e
importacion. INCOTERMS en funcion de los costos.

Sistema informatico contable como componentes del sistema de informacion.
Técnicas de registracion contable. Operaciones que registra la contabilidad.
Documentacién fuente. Interpretacion de estados contables. Leyes financieras y
equivalencias de capitales, valor tiempo del dinero, tasa de interés. Rentas:
constante y variables, inmediata y diferidas, temporales y perpetuas. Operaciones
financieras: amortizacion, ahorro y capitalizacion. Inversiones: valor actual neto
(Van) y tasa interna de retorno (Tir).

| 25- Negociaci{m

La negociacion como proceso de comunicacion bilateral. La negociacion como
estrategia competitiva. Principios de la negociacion. Teoria y enfoques. Sujetos
negociadores y estilos de negociacion.

Estrategias de negociacion comercial. Modelos. Técnicas y Herramientas.
Interpretacion de los Incoterms de la I.C.C. Proceso de comunicacion y codigos
diferenciales del lenguaje. Liderazgo, autoridad y asimetria. Procesos de trabajo.
Roles, funciones, relaciones jerarquicas y funcionales.

| 26- Envase y Embalaje

Envases y marketing. Linea de tiempo de los envases. Funciones del envase.
Diseno de un envase. Elementos a integrar. Etiquetas. Marcas. Codigos de barra.
Envases de alimentos. Rotulado del envase de alimentos. Diferentes tipos de
envase en funcién de los distintos tipos de productos. Dispositivos de apertura y
cierre. Materiales utilizados en los envases. Botellas, tapon, frascos, tarros,
hojalata, blister, madera, aluminio. El envase vendedor. Embalajes, materiales.
Embalaje y medios de transporte. Factor de estiba. Riesgos. EI embalaje en
relacion al producto exportado. Pallets. Aspectos a considerar en la paletizacion.

[ 27- Administracion y Contabilidad de las Organizaciones

Las organizaciones como fenomeno del proceso de modernizacion y como
problema sociologico, aporte y dificultades en la definicion de las organizaciones
en término de objetivo de relaciones sociales. Sistema de informacion contable.
Técnica de registracion contable. Operaciones que registra la contabilidad.
Documentacion fuente. Interpretacion de estado contable. Contexto organi-

zacional.
/...
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Las organizaciones: significado y caracteristicas; elementos; fines; clasificacion.
Organizacion empresas. Administracion. Funciones de la administracion. Princi-
pios y sistemas. Estructura organizacional. Procesos administrativos. Dinamica
organizacional. Rendimiento, integracion y diseno organizacional. Representacion
grafica de disenos organizacional. Sistema organizacional. Niveles jerarquicos y
areas de responsabilidad. Departamentalizacion, descentralizacion; aplicacion de
principios. Técnicas de organizacion. Instrumentos de la organizacion: organigra-
mas, graficos de secuencias y manuales. Tipos de estructuras. Concepto, tipo y
caracteristicas del planeamiento. Planeamiento estratégico y tactico. Programa-
cion y control. Caracteristicas del proceso de concentracion y transnacionalizacion
empresaria (estrategias globales, practicas comerciales usuales: trust holding).
influencia sobre los gobiernos nacionales.

Emprendedorismo en Argentina y en la Region. Caracterizacion. Evolucion
historica y situacion actual. EI emprendedor. Competencias Emprendedoras,
conocimientos, habilidades, actitudes y valores. Creatividad, idea y oportunidad de
negocio. Factibilidad de la oportunidad de negocio. Canvas. Plan de Negocio.
Viabilidades vy factibilidad. Comercial, Técnica, Organizacional, Legal, Econdémico-
Financiera. Analisis del mercado consumidor. Analisis de la competencia. Analisis
de los precios. Analisis del mercado proveedor. Analisis del mercado distribuidor.
Criterios de evaluacion.

i__2_9- Practica Profesionalizante lil

En la formacion del Tecnico Superior en Comercio Internacional y Aduana las
practicas profesionalizantes propiciaran el acercamiento al mundo del trabajo.
Durante el cursado se desarrollara en relacion a los espacios curriculares especifi-
cos de la formacion. Los estudiantes podran asistir a trabajos de campo a traves
de practicas en terreno, en las cuales se espera que desarrollen habilidades de
observacion, analisis e intercambio con informantes clave utilizando diversas
técnicas de recoleccion de datos.

La Practica Profesionalizante de Tercer ano se relaciona principalmente con los
espacios curriculares del Campo de Formacion Especifica de Tercer Ano: Analisis
de Costos y Presupuestos; Legislacion y Derecho Aduanero; Comercializacion
Internacional; Estudio de Mercado; Envases y Embalajes; Procesos de Integracion
y Cooperacion Econdémica; Logistica del Transporte, pero transversalmente con
todos los espacios curriculares de la Carrera.

Durante el cursado se propone el analisis de la realidad laboral del Técnico
Superior en Comercio Internacional y Aduana, por medio de la participacion en
practicas pre profesionalizantes. Los estudiantes seran evaluados a traves de
aquellas producciones que la institucién considere pertinentes, en relacion a brin-

..
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dar las oportunidades para la adquisicion y recreacion de las capacidades
profesionales, en situaciones reales de trabajo que impliquen la participacion
activa en el desarrollo de todas y cada una de las etapas de los procesos
productivos claves, involucrados en el perfil profesional 3. Estas practicas se
desarrollaran en un orden de complejidad y gradualidad creciente y en relacion
con los espacios curriculares antedichos, teniendo en cuenta como minimo, la
adquisicion de las siguientes capacidades:

»

»
»

Y

'\’\

o
V&

Reconocimiento de las modalidades de gestion de Comercio Internacional.
Identificacion de la documentacion que regula el Comercio Internacional.
Distincion de herramientas y estrategias de la comercializacion interna-
cional.

Aplicacion de normas. Herramientas y estrategias de comercializacion
internacional en casos simulados y no simulados.

Reconocimiento de los medios de transporte, teniendo en cuenta variables
tales como: el mercado, el producto, etc.

Reconocimiento de la documentacion especifica de transporte.

Analisis comparado de las ventajas y desventajas de la comercializacion de
distintos productos a nivel internacional, teniendo en cuenta las caracteris-
ticas y regulaciones de los distintos paises.

Elaboracion de la estructura de una planilla de costos, aplicado a casos
simulados.

Planificacion de una empresa simulada.

5. Régimen de Regularidad, Promocion, Evaluacion y Acreditacion

Resolucion N° 258-DGE-12. Reglamento Académico Marco Provincial,

6. Espacios Curriculares acreditables por formacion previa

Tipo de Acreditacion

| Con certificacion de I

1 L7 Por evaluacion de ido-
Organismo Oficial :
3 % neidad (a cargo del Ins-
Campo de Forma- | (Direccion de Educa-| ,. E
p ; gz e - tituto Superior con el
Espacio Curricular cion al que perte- cion Técnica y Tra- ; :
5 /. sector socio productivo
| nece bajo, DGE, Ministe- respectivo)
| rio de Trabajo) P
’T/ALORACION ' Especifica X
| CLASIFICACION Especifica X
| IMPORTACION Especifica X
EXPORTACION Especifica X
=g i
IDIOMAS . Especifica X

Wi,
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7. Régimen de acreditacion directa

1042

Se regira por el sistema de acreditacion directa, segun lo dispone el Articulo 46
inciso "a" del apartado referido a las trayectorias estudiantiles, correspondiente
al Reglamento Académico Marco (Resolucion N° 258-DGE-12), los siguientes

espacios curriculares.

Segundo afio

Derecho Clvﬁy Comercial

Inglés I

Procesos de Integracion y
Cooperacion Economica

Practica Profesionalizante I

Tercer ano

Portugués

Inglés Il

Emprendedorismo

Practica Profesionalizante Ili

8. Régimen de correlatividades

PARA CURSAR

Inglés |

DEBE TENER REGULAR

PARA ACREDITAR DEBE
TENER ACREDITADO

Informatica

Analisis Cuantitativo

AlCsl Aol =

y Produccion de Textos

Comunicacion, Comprensién

Microeconomia

o

Introduccion al Comercio
Internacional

o

7. Macroeconomia

8. Estructura Econdmica
Mundial

9. Practica Profesionalizante |

10. Régimen Aduanero

Practica Profesionalizante |

Practica Profesionalizante |

11. Inglés I

Inglés |

Ingiés |

12. Derecho Civil y Comercial

Wi
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13.

Régimen Econémico Finan-
ciero

Practica Profesionalizante |

Practica Profesionalizante |

14.

Importacion

Practica Profesionalizante |

Practica Profesionalizante |

18

Valoracion Aduanera

Practica Profesionalizante |

Practica Profesionalizante |

16.

Procesos de Integracion y
Cooperacion Economica

IR

17. Exportacién Practica Profesionalizante | | Practica Profesionalizante |
18. Clasificacion Arancelaria Practica Profesionalizante | | Practica Profesionalizante |
19. Practica Profesionalizante || Practica Profesionalizante | | Practica Profesionalizante |
20. Portugués I 4 M

21. Inglés lli Ingiés Il Inglés I

22. Comercializacion Internacio-

nal

23.

Logistica del Transporte

Practica Profesionalizante il

Practica Profesionalizante |l

24.

Analisis de Costos y Presu-
puestos

Practica Profesionalizante [i

Practica Profesionalizante |l

25.

Negociacion

26.

Envase y Embalaje

Practica Profesionalizante Ii

Practica Profesionalizante I

27.

Administracion y Contabilidad
de las Organizaciones

28.

Emprendedorismo

29-

Practica Profesionalizante Il

Practica Profesionalizante Il

Todos los espacios

IMPLEMENTACION DE LA CARRERA

1. Recursos

1.1 Humanos:

Perfiles docentes sugeridos para cubrir los espacios curriculares:

NOTA: La enumeracion de perfiles docentes no es taxativa, ni reviste orden de
importancia y/o prioridad en su explicitacion.
El perfil profesional docente establecido para cada Espacio Curricular, debe ser
considerado prioritario al momento de asignar las horas del mismo. Los espacios
con sus perfiles docentes correspondientes son los siguientes:

ESPACIOS CURRICULARES

INCUMBENCIAS PROFESIONALES

Comunicacion, Comprension y

Produccioén de Texto

Lic. en Comunicacion Social
Prof. o Lic. en Lengua

Inglés |

Prof. / Lic. en Inglés

Analisis Cuantitativo

Prof. de Matematica
Lic. en Matematica

Microeconomia

Lic. en Comercio Internacional
Lic. en Economia

k..
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3 Lic. en Comercio Internacional
5. Macroeconomia ] .
Lic. en Economia
6. Introduc_cnon al Comercio Lic. en Comercio internacional
i Internacional
cién Genarni . P ]
__Uo Escusias 7. Estructura Econdmica Mundial L!C' - Comercp inigrmasonal
Lic. en Economia
- Lic. en Informatica
a 8. Informatica - .
Lic. en Sistemas
. |
l }Z E 9. Practica Profesionalizante | Lic. en Comercio Internacional
- - ' 10.  Régimen Aduanero Lic. en Comercio Internacional
Y
A, 1
J’\ == 11. Derecho Civil y Comercial Abogado
12. Regimen Econdmico Financiero Lic. en Comercio Internacional
13. Procesos de Integracion y ; ; |
s Pl e Lic. en Comercio Internacional
Cooperacion Economica
14. Importacion Lic. en Comercio Internacional
15. Exportacion Lic. en Comercio Internacional
16. Valoracion Aduanera Lic. en Comercio Internacional
17. Clasificacion Arancelaria Lic. en Comercio internacional
18.  Inglés I Prof. / Lic. en Ingles
19. Practica Profesionalizante i Lic. en Comercio Internacional
20. Portugués Prof. / Lic. en Portugués
21. Comercializacion Internacional Lic. en Comercio Internacional
- o Lic. en Comercio Internacional
22. Negociacion . B 2
Lic. en Administracion de Empresas
23.  Inglés Il Prof. / Lic. en Ingles
24, Logistica del Transporte Lic. en Comercio Internacional
, Lic. en Comercio Internacional
48, Elpsiase yEmpale Lic. en Administracién de Empresas
26. Administracion y Contabilidad de las | Lic. en Administracion de Empresas
Organizaciones Contador
. Lic. en Comercio Internacional
27. Andliaige Cosicsy Prisenpuisain Lic. en Administracién de Empresas
28 e sl of Lic. en Comercio Internacional
r P Lic. en Administracion de Empresas
29. Practica Profesionalizante il Lic. en Comercio Internacional

.
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1.2 Entorno Formativo en el lugar donde se dictara la propuesta

Aulas y laboratorio adecuados.
Material didactico y bibliografico adecuado.

2. Curso de Ingreso.

Resolucion N° 258-DGE-12 Reglamento Académico Marco Provincial.

1 €7 .1 3. Convenios para la realizacion de la practica profesional

Se dejan previstas articulaciones de convenios con los siguientes orga-
niISMos:

Fundacion Pro-Mendoza

| Organismos de Gobierno

i Organizaciones de la Sociedad Civil

4. Autoevaluacion de la carrera

Este informe sera presentado a Direccion de Educacion Superior en el mes
de mayo siguiente a la finalizacion del ciclo lectivo académico, conside-
rando todos los puntos expuestos a continuacion. Los institutos podran
seleccionar la metodologia e instrumentos de evaluacién que estimen mas
convenientes para la elaboracion del Informe.

4.1. En cuanto al ingreso a la carrera

= (Cantidad de alumnos inscriptos.

* Resultados cuantitativos y cualitativos del periodo de ambien-
tacion y nivelacion para ingresantes: cantidad de aprobados vy
desaprobados, aprendizajes destacables y aprendizajes que
deberan fortalecerse en el primer ano de cursado, acciones
institucionales realizadas para el seguimiento y acompanamiento
de las trayectorias de los alumnos ingresantes.

4.2. En cuanto a la poblacion de estudiantes

» (Cantidad de alumnos que efectivamente empezaron el cursado.

= Cantidad de alumnos que regularizaron cada espacio curricular.

* Cantidad de alumnos que cumplieron el régimen de correlativi-
dades y promocionaron a 2do. ano (al finalizar mesas de febrero-
marzo).

= Acciones institucionales de acompanamiento a las Trayectorias
Formativas de los estudiantes.

.
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4.3. En cuanto al desarrollo curricular

44,

4.5.

4.6.
4.7.

4.8.

*» Pertinencia y relevancia de los saberes de los espacios
curriculares de primer ano, en relacion con el perfil del egresado
(para esto sera necesario trabajar con los programas presentados
por los profesores).

* Relacién entre el formato curricular del espacio y la metodologia
de ensenanza y experiencias de aprendizajes de los alumnos
(requiere de una triangulacion).

= Acciones y resultados de la articulacion entre los espacios
curriculares de un mismo campo de Formacion y con espacios de
otros campos formativos.

= Acciones de articulacion entre los Espacios Curriculares con la
Practica Profesionalizante de cada ano.

* Actividades y temas desarrollados en la Practica Profesional de
cada ano. Fortalezas y dificultades surgidas en el cursado o desa-
rrollo de las mismas. Cantidad de alumnos que las acreditaron.

* Cantidad de reuniones de docentes, tematicas y acuerdos
establecidos. Nivel de compromiso y cumplimiento de dichos
acuerdos.

* Practicas de evaluacion de los espacios curriculares tanto de
proceso como de resultado.

= Otros aspectos que la Institucion considere conveniente desa-
rrollar.

Recursos Humanos

= (Cantidad total de docentes de la carrera.

= Cantidad y titulacion de docentes de primer ano (ver la
pertinencia entre la titulacion y el Espacio Curricular que dicta).
Cantidad de docentes con formacién pedagdgica (cursos, titulos
de grado y posgrado, etc.)

= Acciones institucionales para favorecer la formacion pedagogica
de los docentes y resultados obtenidos.

Articulacion

Desarrollo de las Instancias de gestion y articulacién con Municipios
de la zona de influencia de la institucion, con Organismos Guberna-
mentales, con Organizaciones de la Sociedad Civil, con empresas e
industrias del medio, entre otras, realizadas durante la implemen-
tacion de la carrera.

Propuestas de mejora para incorporar implementacion de la carrera.

Acciones de extension y de investigacion, responsables, participan-
tes, ambitos y resultados obtenidos.

Mecanismos de socializacion de los resultados de la autoevaluacion
de la carrera hacia el interior de la Institucion.

L
JATME ccy;%fzw:l
DIRECTOR GZNZIRAL DE ESCUELAS

DIRECCION GENERAL DE ESCUELAS
GOBJERNO DE MENDOZA
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